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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

  متطلبات منح الدرجة العلمية:
من    2.0تمنح درجة الب�الور�وس �� تخصص التسو�ق من �لية ادارة الاعمال لمن يحصل ع�� معدل تراك�ي لا يقل عن  

 ) ساعة معتمدة بنجاح موزعة ع�� النحو التا��:133اجتياز عدد ( ، �عد 5

 

 متطلبات منح الدرجة العلمية

 المعتمدة  الساعاتعدد  نوع المتطلبات 

 37 متطلبات ا�جامعة 

 30 متطلبات ال�لية الاجبار�ة 

 6 الاختيار�ة   متطلبات ال�لية

 48 متطلبات إجبار�ة من التخصص 

 6 داخل التخصص متطلبات اختيار�ة من 

 6 ساعات حرة 

 ساعة معتمدة  133 ا�جموع 

 

 �خطة الدراسية:الش�ل العام ل

 الش�ل العام ل�خطة الدراسية : )1(جدول 

 المتطلبات 
  الساعات  عدد

 المعتمدة 
 الوزن %  عدد المقررات 

 % 28  14 37 إجباري  مقررات ا�جامعة 

 مقررات ال�لية الإجبار�ة 
 % 22.5  10 30 إجباري 

 % 6.7 3 9 اختياري 

 ل��نامج مقررات ا
 % 31.6 15 45 إجباري 

 % 4.5 2 6 اختياري 

 % 4.5  2 6 اختياري  مقررات حرة 

 % 100 46 133 ا�جموع 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ساعة معتمدة) 37متطلبات ا�جامعة (: )2(جدول 

 

 المقرر  اسم 

 والرقم   الرمز

 

  الساعات  عدد

 المعتمدة 
 الوزن 

% 

  المتطلبات

 السابقة 
 نظري  معتمدة 

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % EBA 001 5 5 13.5 )١اللغة الإنجل��ية �جالات الادارة  (  1

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % LTS 001 3 3 8.1 مهارات التعلم والتفك�� والبحث  2

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % MGT 001 2 2 5.4 مبادئ الإدارة العامة  3

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % MATH 106 3 3 8.1 مباديء الر�اضيات  4

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % ARB 101 2 2 5.4 مهارات لغو�ة 5

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % COMM 001 2 2 5.4 مهارات الاتصال  6

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % STAT 001 2 2 5.4 مقدمة �� الاحصاء  7

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % CSC 002 3 3 8.1 مهارات ا�حاسب وتطبيقاتھ  8

 EBA 002 5 5 13.5 % ELS1101 )2اللغة الإنجل��ية �جالات الادارة (  9

 ARB 201 2 2 5.4 % ARB 101 مهارات الكتابة 10

 ــــــــــــــــــــــــــ ــــ % ISLS 101 2 2 5.4    )1(  الثقافة الاسلامية 11

 ISLS 201 2 2 5.4 % ISLS 101    )2(  الثقافة الاسلامية 12

 ISLS 301 2 2 5.4 % ISLS 201    )3(  الثقافة الاسلامية 13

 ISLS 401 2 2 5.4 % ISLS 301    )4(  الاسلاميةالثقافة  14

   37 37 ا�جموع 

 

 ساعة معتمدة ) 30( إدارة الأعمال �ليةالمقررات الإجبار�ة ل: )3(جدول 

 المقرر   رمز المقرر  اسم

 ساعات  عدد

 الأسبوعية  الاتصال 

  عدد

 الساعات 

 المعتمدة 

 الوزن 

% 

  المتطلبات

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 ------ MGT 231 3   3 10 مبادئ إدارة الأعمال  1

 ------ ACCT 231 3   3 10 1مبادئ ا�حاسبة  2

 ------ ECON 231 3   3 10 مبادئ الاقتصاد ا�جزئي  3
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 ------ LAW 231 3   3 10 القانون التجاري  4

 ------ MKT 231 3   3 10 مبادئ التسو�ق  5

 MGT 232 3   3 10 STAT001 منا�ج البحث العل�ي 6

 FIN 241 3   3 10 ACCT 231 مبادئ الادارة المالية  7

 ECON 241 3   3 10 ECON 231 مبادئ الاقتصاد الك�� 8

 ACCT 241 3   3 10 ACCT 231 2مبادئ ا�حاسبة  9

1

0 

 نظم معلومات إدار�ة 
MIS 241 3   3 10 MGT 231 

  %100 30 30 ا�جموع 

 

 ساعات معتمدة)  9( ال�ليةالمقررات الاختيار�ة من : )4(جدول 

 المقرر   رمز المقرر  اسم

 ساعات  عدد

 الاسبوعية  الاتصال 

  عدد

 الساعات 

 المعتمدة 

 الوزن 

% 

  المتطلبات

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 ACCT 351 3   3 33.3 ACCT 241 محاسبة الت�اليف  1

 ACCT 352 3   3 33.3 ACCT 241 محاسبة الشر�ات  2

 MGT 353 3   3 33.3 MGT 231 السلوك التنظي�ي  3

 MGT 361 3   3 33.3 MGT 231 إدارة الموارد البشر�ة  4

 FIN 351 3   3 33.3 FIN 241 مبادئ الاستثمار  5

 FIN 483 3   3 33.3 FIN 241 التمو�ل والمصارف الإسلامية  6

 MIS 352 3   3 33.3 MIS 241 التجارة الإلك��ونية 7

 MIS 351 3   3 33.3 MIS 241 أتمتة الم�اتب  8
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 ساعة معتمدة) 45مقررات القسم الاجبار�ة (: )5جدول (

 رمز  المقرر  اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الاسبوعية  

عدد  

 الساعات 

 المعتمدة 

الوزن 

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 MGT 351 3   3 6.7 *الكمية الأساليب   1
STAT 001 

MGT 231 

 MKT 3   3 6.7 231 MKT 351 سلوك المس��لك   2

 MKT 3   3 6.7 231 MKT 352 إدارة المبيعات والبيع ال�خ��ي   3

 MKT 3   3 6.7 231 MKT 361 �سو�ق ا�خدمات  4

 MKT 3   3 6.7 231 MKT 362 اس��اتيجيات التسو�ق  5

 MKT 3   3 6.7 MGT 232 363 التسو�ق بحوث  6

 MKT 3   3 6.7 231 MKT 364 الاتصالات التسو�قية المت�املة   7

والمنشآت  8 التوزيع  قنوات  إدارة 

 التسو�قية  

471 MKT 3   3 6.7 231 MKT 

 MKT 472 3   3 6.7 231 MKT تخطيط وتطو�ر المنتجات   9

 MKT 3   3 6.7 231 MKT 473 إدارة التسو�ق  10

 MKT 3   3 6.7 361 MKT 474 التسو�ق السيا�� 11

 MKT 3   3 6.7 364 MKT 481 التسو�ق الإلك��و�ي   12

 MKT 3   3 6.7 231 MKT 482 التسو�ق الدو��   13

باللغة  14 معاصرة  �سو�قية  قضايا 

 الانجل��ية 

483 MKT 3   3 6.7 231 MKT 

��جل �� فصل   MKT   ---- 3 6.7 489 تدر�ب �عاو�ي  15

صيفي منفصل  

  90�عد دراسة 

 ساعة بنجاح 

  % 100 45 ا�جموع 

 مادة إجبار�ة من قسم الإدارة   *
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 ساعات معتمدة)  6مقررات اختيار�ة من داخل التخصص (): 6دول (ج

 رمز  المقرر  اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الاسبوعية  

عدد  

 الساعات 

 المعتمدة 

 الوزن 

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 MKT353 3   3 50 MKT 231 سياسات التسع��  1

 MKT354 3   3 50 MKT 231 التسو�ق الزرا��   2

 MKT356 3   3 50 MKT 231 نظم المعلومات التسو�قية   3

 MKT484 3   3 50 MKT364 الاعلان التجاري   4

 MKT485 3   3 50 MKT364 التسو�ق المباشر   5

 MKT486 3   3 50 MKT 471 تجارة التجزئة  6

 

 توزيع المقررات حسب مستو�ات ال��نامج : ) 7جدول  (

 : المستوى الأول *السنة الاو�� 

 المقرر  اسم

 

 

 المقرر   رمز

 

 ساعات  عدد

 الأسبوعية  الاتصال 
  عدد

 الساعات 

 المعتمدة 

 الوزن 

% 

  المتطلبات

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 ------ EBA 001 15   5 33.4 )١اللغة الإنجل��ية �جالات الادارة  (  1

 ------ LTS 001 3   3 20 مهارات التعلم والتفك�� والبحث  2

 ------ MGT 001 2   2 13.3 مبادئ الإدارة العامة  3

 ------ MATH 106 3   3 20 مباديء الر�اضيات  4

 ------ ARB 101 2   2 13.3 مهارات لغو�ة 5

   15   25 ا�جموع 

 السنة التحض��ية  *
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 : المستوى الثا�ي *السنة الأو��  

 رمز  المقرر  اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الأسبوعية  

عدد  

الساعات  

 المعتمدة 

الوزن  

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 ------ COMM 001 2   2 14.3 مهارات الاتصال  1

 ------- STAT 001 2   2 14.3 مقدمة �� الاحصاء  2

 ------- CSC 002 3   3 21.4 مهارات ا�حاسب وتطبيقاتھ  3

 EBA 002 15   5 35.7 EBA 001 )2اللغة الإنجل��ية �جالات الادارة(  4

 -------- ISLS 101 2   2 14.3    )1(  الثقافة الاسلامية 5

   14   24 ا�جموع 

 السنة التحض��ية *

 

 السنة الثانية: المستوى الثالث

 رمز  المقرر  اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الأسبوعية  

عدد  

الساعات  

 المعتمدة 

 الوزن % 
المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 --------- MGT 231 3   3 16.7 مبادئ إدارة الأعمال  1

 --------- ACCT 231 3   3 16.7 ) 1مبادئ ا�حاسبة ( 2

 MGT 232 3   3 16.7 STAT 001 منا�ج البحث العل�ي 3

 --------- ECON 231 3   3 16.7 مبادئ الاقتصاد ا�جزئي  4

 --------- LAW 231 3   3 16.7 القانون التجاري  5

 --------- MKT 231 3   3 16.7 مبادئ التسو�ق  6

   18   18 ا�جموع 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 الثانية: المستوى الرا�عالسنة  

 رمز  المقرر  اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الأسبوعية  

عدد  

الساعات  

 المعتمدة 

الوزن 

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 MIS 241 3   3 15.8 MGT 231 نظم المعلومات الإدار�ة 1

 ACCT 241 3   3 15.8 ACCT 231 ) 2مبادئ ا�حاسبة ( 2

 ECON 241 3   3 15.8 ECON 231 مبادئ الاقتصاد الك�� 3

 FIN 241 3   3 15.8 ACCT 231 مبادئ الادارة المالية  4

 ARB 201 2   2 10.5 ARB 101 مهارات كتابة   5

 ISLS 201 2   2 10.5 ISLS 101 )2ثقافة إسلامية ( 6

 ------- XXX 3   3 15.8 مقرر حر  7

   19   19 ا�جموع 

 

 

 السنة الثالثة: المستوى ا�خامس 

 رمز  المقرر  اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الأسبوعية  

عدد  

 الساعات 

 المعتمدة 

 الوزن 

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 ISLS301 2   2 12 ISLS 201 )3ثقافة إسلامية ( 1

 MGT 3   3 17.6 STAT 001 351 أساليب كمية   2

MGT 231 

 MKT 351 3   3 17.6 MKT 231   سلوك المس��لك  3

 MKT 352 3   3 17.6 MKT 231 إدارة المبيعات والبيع ال�خ��ي  4

 ------- MKT XXX 3   3 17.6 قسم مقرر اختياري  5

 ------- XXX 3   3 17.6 مقرر اختياري �لية   6

   17   17 ا�جموع 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 السنة الثالثة: المستوى السادس 

 رمز  المقرر  المقرر اسم 

 عدد ساعات 

 الاتصال الأسبوعية  

عدد  

 الساعات 

 المعتمدة 

 الوزن 

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 MKT 361 3   3 15 MKT 231 �سو�ق ا�خدمات  1

 MKT 362 3   3 15 MKT 231 اس��اتيجيات التسو�ق  2

 MKT 363 3   3 15 MGT 232 بحوث التسو�ق  3

 MKT 364 3   3 15 MKT 231 الاتصالات التسو�قية المت�املة  4

 ISLS 401 2   2 10 ISLS 301 )4ثقافة إسلامية ( 5

 ------- XXX 3   3 15 مقرر اختياري �لية   6

 ------- 15 3   3 -------       مقرر حر  7

   20   20 ا�جموع 

 

 السنة الرا�عة: المستوى السا�ع 

 المقرر رمز    اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الأسبوعية  

عدد  

 الساعات 

 المعتمدة* 

 الوزن 

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

1 
إدارة قنوات التوزيع والمنشآت  

 التسو�قية 
MKT 471 3   3 16.67 MKT 231 

 MKT 472   3   3 16.67 MKT 231 تخطيط وتطو�ر المنتجات  2

 MKT 473 3   3 16.67 MKT 231 إدارة التسو�ق   3

 MKT 474 3   3 16.67 MKT 361 التسو�ق السيا�� 4

 ------- XXX 3   3 16.67 مقرر اختياري �لية   5

 ------- MKT xxx 3   3 16.67 قسم مقرر اختياري  6

   18   18 ا�جموع 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 السنة الرا�عة: المستوى الثامن 

 المقرر رمز    اسم المقرر 

 عدد ساعات 

 الاتصال الأسبوعية  

عدد  

 الساعات 

 المعتمدة 

 الوزن 

% 

المتطلبات  

 السابقة 
 تدر�ب  عم��  نظري 

 MKT 481 3   3 25 MKT 364 التسو�ق الإلك��و�ي 1

 MKT 487 3   3 25 MKT 231 التسو�ق الدو��  2

باللغة  3 معاصرة  �سو�قية  قضايا 

 الانجل��ية 

MKT 483 3   3 25 MKT 231 

��   MKT 489 3   3 25 تدر�ب �عاو�ي  6 ��جل 

درا��ي   فصل 

�عد   منفصل 

  90دراسة  

 ساعة بنجاح 

   12   12 ا�جموع 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 �لية ) ال(إجباري  :قررات ا�خطةوصف مختصر لم 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 مبادئ الإدارة العامة  المقرر:  اسم 

 MGT001 : المقرر  ورقم رمز

 2 الوحدات:  عدد

 السنة التحض��ية المستوى: 

 --- المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

بالعلوم  وعلاق��ا  العامة  الإدارة  وأهمية  بمفهوم  الطالب  �عر�ف  ع��  المقرر  هذا  يركز 

الوظيفة  الأخرى، و�و�ح الفرق ب�ن الإدارة العامة و�دارة الأعمال ، الهي�ل الاداري للدولة ،  

العامة، المرفق العام، كما �عرف الطلاب بالوظائف الإدار�ة الرئيسية: (التخطيط والتنظيم  

والتنسيق والقيادة والرقابة) وكيفية ممارس��ا من قبل المدير�ن �� منظمات القطاع العام.  

و�و�ح   التقدير�ة)  (الم��انيات  العامة  الموازنة  بمفهوم   
ً
�عر�فا للطلاب  المقرر  أنواع  و�قدم 

و�و�ح    ، العامة  والإيرادات  العامة  النفقات  تقدير  أساس  ع��  الموازنات  إعداد  وأساليب 

المقرر مفهوم وخطوات صناعة القرارات الإدار�ة وأنواعها. كما ��تم المقرر بتعر�ف الطلاب  

المصط�حات   البحث عن  ع��  الطلاب  و�عو�د  الانجل��ية  باللغة  العلاقة  ذات  بالمصط�حات 

 بالإدارة العامة.  المتعلقة

 المرجع الأسا��ي:
)،الإدارة العامة : المفاهيم  2011السواط، طلق عوض الله، سندي، طلعت عبد الوهاب، (

 الأ�شطة، دار حافظ للنشر والتوزيع، جدة  -الوظائف  –

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة -

 %  10أعمال فصلية  -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 مبادئ إدارة الأعمال  المقرر:  اسم 

 MGT231 : المقرر  ورقم رمز

 3 الوحدات:  عدد

 الثالث  المستوى: 

 --- المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

ومراحل   حياتنا   �� وأهمي��ا  الإدارة  بمفهوم  الطالب  �عر�ف  ع��  المقرر  هذا   �� ال��ك�� 

القرار   اتخاذ  عملية  خطوات  المقرر  يو�ح  كما  الفكر�ة،  ومدارسها  الإدارة  علم  تطور 

من   الأعمال  منشأة   �� المدير  قبل  من  ممارس��ا  وكيفية  الإدار�ة  والوظائف  الإدار�ة 

 والتنظيم، والقيادة، والاتصال، والرقابة.  تخطيط، واتخاذ القرارات، 

 المرجع الأسا��ي:
)، الطبعة السادسة،  2009الشميمري، عبد الرحمن هيجان، غنام، �شرى بنت بدير، (

مبادئ إدارة الأعمال: الأساسيات والاتجاهات ا�حديثة، دار العبي�ان، المملكة العر�ية  

 السعودية.

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة -

 %  10أعمال فصلية  -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 ) 1مبادئ ا�حاسبة ( اسم المقرر:

 ACCT231 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الثالث  المستوي: 

 --- المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

أساسيات   المادة  وتوضيح  تتناول  ا�خدمية  المنشآت   �� وتطبيقا��ا  المالية  ا�حاسبة 

  , والت�جيل    ، التحليل   : ا�حاسبية)  الدورة   ) المنشآت  تلك   �� ا�حاسبية  الإجراءات 

ال��حيل ...... وصولا لإعداد القوائم المالية ا�ختامية : قائمة الدخل وقائمة المركز الما��.  

التسو�ات ع��  الضوء  المادة  تلقي  ا�خاصة    كما  والمستحقات  للمقدمات  ا�جرديھ 

 بالإيرادات والمصروفات

 المرجع الأسا��ي:
ا�جزء الاول، الطبعة الثالثة،    -)، اسس ا�حاسبة المالية2001الوابل، وابل بن ع��، (

 دار وابل للنشر، الر�اض   

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة -

 %  10أعمال فصلية  -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 مبادئ الاقتصاد ا�جزئي  اسم المقرر:

 ECON231 ورقم المقرر : رمز 

 3 عدد الوحدات: 

 الثالث  المستوي: 

 --- المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

يرمى هذا المقرر إ�� اخذ الطالب �� خطوة نحو معرفة السلوك الاقتصادي للأفراد  

والعائلات  والمنشآت وما ي��تب ع�� ذلك السلوك من توظيف للموارد، خلق فرص  

الدخول ورفع مستوى الرفاهية كما نتوقع عند هذا المستوى المبكر  للتشغيل، ز�ادة  

وكفاءة  أثر  لمعرفة  الاقتصادي  السلوك  سياسات  محتوى  الطالب  يتعلم  أن 

 السياسات الاقتصادية.

 المرجع الأسا��ي:
)، مقدمة �� النظر�ة الاقتصادية ا�جزئية: المفاهيم  2000، خالد بن إبراهيم، (

 الأساسية �� التحليل الاقتصادي ا�جزئي، مكتبة جر�ر، الر�اض.

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة 

 %  10أعمال فصلية  -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 قانون تجاري  اسم المقرر:

 LAW231 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الثالث  المستوى: 

 --- المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

قواعده   وضرورة  التجاري  القانون  بأهمية  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

للتعاملات المالية للتجار، من خلال بيان النظر�ة العامة �� التجارة والتجار؛ لتمكينھ من  

تم�� الأعمال التجار�ة عما سواها، وما يتعلق ��ا من واجبات، والزامات كدفاتر التجارة  

 لأنواع الشر�ات وأح�امها.  وال�جل التجاري، إضا
ً
 فة

 المرجع الأسا��ي:
)، دار حافظ للنشر والتوزيع، 2009الشر�ف نايف، القر��ي ز�اد، القانون التجاري،(

 المملكة العر�ية السعودية 

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة 

 %  10أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 التسو�ق ب�الور�وس  ال��نامج: 

 مبادئ التسو�ق  اسم المقرر:

 MKT231 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الثالث  المستوى: 

 --- المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

��دف المقرر إ�� �عر�ف الطالب بالمفاهيم الأساسية للتسو�ق وم�ونات البيئة التسو�قية  

الأدوات اللازمة لتجزئة السوق وفهم وتحليل  المعاصرة. كما ��دف إ�� تمك�ن الطالب من  

قنوات   واختيار  المناسب  السعر  وتحديد  المنتجات  و�دارة  وتطو�ر  المس��لك  سلوك 

التوزيع ووضع خطة ال��و�ج بما يحقق أهداف المنشأة التسو�قية و�ل�ي حاجات ورغبات  

 العملاء.

 المرجع الأسا��ي:
م)، مبادئ  2011الباسط والشيخ، مصطفى سعيد، (عزام، زكر�ا أحمد وحسونھ، عبد  

للنشر والتوزيع،   الثالثة، دار المس��ة  الطبعة  النظر�ة والتطبيق،  ب�ن  التسو�ق ا�حديث 

 الأردن, عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة 

 %  10أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 منا�ج البحث العل�ي المقرر:  اسم 

 MGT232 : المقرر  ورقم رمز

 3 الوحدات:  عدد

 الثالث  المستوى: 

 STAT001 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

يركز هذا المقرر ع�� �عر�ف الطلاب بأساليب البحث العل�ي وتحديد مش�لة البحث  

جمع   وطرق  فرضياتھ،  ووضع  البحث  نموذج  من  وتصميم  للبحث  اللازمة  البيانات 

 وعرض نتائج التحليل، كما  
ً
مصادرها ا�ختلفة، وأساليب معا�ج��ا وتحليلها إحصائيا

الش�ل   حيث  من  للبحث  العل�ي  التقر�ر  وكتابة  إعداد  بأساسيات  الطلاب  �عرف 

 والمضمون. 

 المرجع الأسا��ي:
أساليب ومنا�ج البحث  )، الطبعة السادسة،  2009الصباب، احمد عبد الله، (

 العل�ي �� العلوم الاجتماعية، دار حافظ للنشر والتوزيع، المملكة العر�ية السعودية.

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 مبادئ الادارة المالية  اسم المقرر:

 FIN241 ورقم المقرر:رمز 

 3 عدد الوحدات: 

 الرا�ع  المستوي: 

 ACCT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

��دف هذه المادة إ�� تزو�د الطالب المتخصص �� مجال إدارة الأعمال بخلفية علمية  

عن   وكذلك  الأعمال  شر�ات   �� وتطبيقا��ا  وأهمي��ا  المالية  الإدارة  مجال  عن  شاملة 

الطرق والأساليب المتبعة �� التحليل الما�� وأهم أدواتھ وأنواعھ وكيفية الاستفادة منھ  

 م القيمة الزمنية وأهميتھ �� عملية التقييم الاستثماري.  ، و�عر�ف الطالب بمفهو 

 المرجع الأسا��ي:
م)، الطبعة الثالثة، الإدارة المالية ، دار حامد  للنشر  2010حداد ، فايز سليم (

 والتوزيع، عمان، الأردن. 

 أساليب التقو�م: 

 %50اختبارات شهر�ة  -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 مبادئ الاقتصاد الك��  اسم المقرر:

 ECON241 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الرا�ع  المستوي: 

 ECON231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

�س�� هذه المادة إ�� �عر�ف الطالب بمجموعة من المفاهيم  الاقتصادية الأساسية  

الفكر�ة  المتعارف   المدارس  مساهمة  خلال  من  الك��  الاقتصاد  إطار   �� عل��ا 

ا�ختلفة معا ل��كز ع�� الفكر الكين�ي. ويعرض المقرر طرق تقو�م وقياس النشاط  

المشكلات   لأهم  المقرر  يتعرض  كما  التوازن.  بحالة  ومقارن��ا  الك��  الاقتصادي 

داف وأدوات السياسات  الاقتصادية ال�لية مثل البطالة والت�خم، كذلك أهم أه

و�عض   والبنوك  النقود  دور  عن  موجزة  دراسة  تتم  كما  والنقدية،  المالية 

 الموضوعات المعاصرة الأخرى. 

 المرجع الأسا��ي:
) مبادئ الاقتصاد الك��، مطا�ع الفرزدق، المملكة العر�ية  2007ا�حبيب، فايز، (

 السعودية

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة 

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 ) 2مبادئ ا�حاسبة ( اسم المقرر:

 ACCT241 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الرا�ع  المستوي: 

 ACCT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

مبادئ   مقرر   �� تناولھ  أن  سبق  ما  (�ستكمل  المعا�جات  1ا�حاسبة  ع��  ال��ك��  مع   (

حساب مجمل الر�ح    –المبيعات    –ا�حاسبية الأساسية �� المنشآت التجار�ة (المش��يات  

تقدير   وطرق  المدين�ن  كجرد  العام  ��اية   �� ا�جرديھ  التسو�ات  با��   ،( الر�ح  وصا�� 

،والمعا�جات ا�حاسبية للاستثمار  �� تحصيلها  الديون المش�وك  الأوراق  مخصص   �� ات 

المالية �غرض المتاجرة أو �غرض الاحتفاظ وحساب مخصص هبوط أسعار استثمارات  

والمعا�جات   المدة  آخر  مخزون  لتسع��  ا�ختلفة  والطرق  محاسبيا،  معا�جتھ  وكيفية 

 ا�حاسبية للأصول الثابتة والاهلاك ,وأسلوب إعداد قائمة التدفقات النقدية. 

 المرجع الأسا��ي:
ا�جزء الاول، الطبعة الثالثة،   -)، اسس ا�حاسبة المالية2001الوابل، وابل بن ع��، (

 دار وابل للنشر، الر�اض   

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة 

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 نظم المعلومات الادار�ة  اسم المقرر:

  MIS241 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الرا�ع  المستوي: 

 MGT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

نظرة   تقدم  كما   . الأعمال  عالم   �� الإدار�ة  المعلومات  نظم   �� مقدمة  المادة  هذه  تقدم 

تنافسية، و�دارة منظمات عالمية ،  تنظيمية لاستخدام نظم المعلومات لإ�شاء منظمات  

وال��امج،   الأجهزة،  المادة  موضوعات  و�غطي  للمس��لك.  مناسبة  وخدمات  سلع  وتوف�� 

وقواعد البيانات، وأنظمة الاتصالات، والاستخدام الاس��ات�� لنظم المعلومات، وتطو�ر 

 . نظم المعلومات، وا�جوانب الاجتماعية والأخلاقية المتعلقة بنظم المعلومات

 المرجع الأسا��ي:
K. C. Laudon and J. P. Laudon, Management Information Systems, Published 

by: Prentice Hall, 11th edition (2010). 

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة 

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 قسم)ال(إجباري  :مقررات ا�خطة  توصيف

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 الأساليب الكمية  اسم المقرر:

 MGT351 رمز ورقم المقرر:

 3 الوحدات: عدد 

 ا�خامس  المستوى: 

المتطلبات  

 السابقة: 

STAT001 

MGT231 

 وصف المقرر: 

المديرون   ال�ي �ستخدمها  الكمية  بالأساليب  الطلاب  يركز هذا المقرر ع�� �عر�ف 

المقرر   و�تناول  للمشكلات،  عل�ي  تحليل  ع��  مبنية  رشيدة  قرارات  اتخاذ   ��

المواضيع التالية :  مفهوم بحوث العمليات واستخدامها �� اتخاذ القرارات الإدار�ة  

�حل وتطبيقها  الر�اضية  النماذج  إعداد  تواجھ    ،  ال�ي  العملية  المشا�ل  �عض 

ا�حرج،   المسار  ونموذج  النقل،  ونموذج  ا�خطية  ال��مجة  أسلوب  مثل:  الإدارة 

 ونموذج تقييم ومراجعة المشاريع .  

 المرجع الأسا��ي:
)، الطبعة الاو��، الأساليب الكمية �� اتخاذ القرارات  2006�اسر منصور، (

 والتوزيع، .الإدار�ة، دار ا�حامد للنشر  

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 سلوك المس��لك اسم المقرر:

 MKT351 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 ا�خامس  المستوى: 

   MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

��دف المقرر إ�� �عر�ف الطالب بالمفاهيم الأساسية لسلوك المس��لك وأدوات التجزئة   

السل��. كما يركز ع�� دراسة حاجات ورغبات ودوافع المس��لك وطرق �علمھ   والإحلال 

واتجاهاتھ   المس��لك  �خصية  ع��  الضوء  إلقاء  إ��  إضافة  ا�ح�ىي.  إدراكھ  وخصائص 

المرجعية والأسر  ا�جماعات  ��  ودور  البيئية  الثقافية والاجتماعية والظروف  ة والعوامل 

 تحديد سلوكھ الشرائي. 

 المرجع الأسا��ي:
أسعد،   طلعت  ا�حميد،  محمد  عبد  طارق  ا�خطيب،  عبدا�حميد  ياسر 

الثالثة،  2012.(خزندار الطبعة  والتطبيقات،  المعاصرة  المفاهيم  المس��لك:  سلوك  م). 

 العر�ية السعوديةمكتبة الشقرى، المملكة  

 أساليب التقو�م: 
 % 40اختبارات شهر�ة 

 %  20أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 إدارة المبيعات والبيع ال�خ��ي  اسم المقرر:

 MKT352 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 ا�خامس  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

وصفات    جهة  من  المبيعات  إدارة  ووظائف  بمفهوم  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  ��دف 

ووظائف مدير المبيعات من جهة أخرى، بالإضافة إ�� تخطيط المناطق البيعية وتحديد  

ع��   الضوء  يلقي  كما  البيعية.  الم��انية  و�عداد  بالمبيعات  والتنبؤ  البيعية  ا�حصص 

القوى البيعية من اختيار وتوظيف وتدر�ب و�عو�ض وتحف��. كما  مسائل تتعلق بإدارة  

 يركز �� ال��اية ع�� تقييم النشاط البي��. 

 المرجع الأسا��ي:
م)، إدارة المبيعات و مهارات البيع ال�خ��ي،  2012ال��كستا�ي، حبيب الله بن محمد، (

 عبدالعز�ز، السعودية، جدة.الطبعة الأو��، مركز النشر العل�ي بجامعة الملك 

 أساليب التقو�م: 

 % 40اختبارات شهر�ة 

 %  20أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 �سو�ق ا�خدمات  اسم المقرر:

 MKT361 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السادس  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 المقرر: وصف 

الطالب بماهية �سو�ق ا�خدمات وكيفية دراسة وتحليل   ��دف هذا المقرر إ�� �عر�ف 

وتجزئة سوق ا�خدمات للوصول إ�� المعلومات اللازمة لبناء الاس��اتيجيات التسو�قية.  

�شمل   بما  با�خدمات  ا�خاص  التسو�قي  المز�ج  ع��  المقرر  هذا  يركز  أخرى  جهة  من 

وسعر  كمنتج  ذا��ا  جودة  ا�خدمة  ع��  ال��اية   �� يركز  كما  لها.  وال��و�ج  وتوزيعها  ها 

 ا�خدمة، والتسو�ق الدو�� والتسو�ق الإلك��و�ي ل�خدمات. 

 المرجع الأسا��ي:
 ) سليمان.  بن  صا�ح  الاو��،  2015الرشيد،  الطبعة  ا�خدمات،  �سو�ق  اساسيات   .(

 مكتبة المتن�ي، الر�اض، المملكة العر�ية السعودية

 التقو�م: أساليب 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 اس��اتيجيات التسو�ق   اسم المقرر:

  MKT362 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السادس  المستوى: 

   MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

إ��   المقرر  وتنفيذ  ��دف  وتطو�ر  إعداد  مجال   �� والمهارات  بالمعارف  الطالب  تزو�د 

الأجل   قص��  التسو�قي  الاس��اتي��  التخطيط  ع��  يركز  كما  التسو�ق.  اس��اتيجيات 

وضع   وكيفية  بالمنشأة،  الاس��اتي��  بالتخطيط  وعلاقتھ  الأجل  وطو�ل  الأجل  ومتوسط 

الظر  �ل  الاعتبار   �� آخذا  للتسو�ق  اس��اتيجية  وا�خارجية،  خطة  الداخلية  البيئية  وف 

يحقق   بما  التسو�قي  المز�ج  اس��اتيجيات  لبناء  اللازمة  التحليل  أدوات  مناقشة  مع 

 للمنشأة مركزا تنافسيا قو�ا �� السوق. 

 المرجع الأسا��ي:
) ع��،  أحمد  والتطبيقات  2010سليمان،  العلمية  الأصول  الاس��اتي��،  التسو�ق  م)، 

 ، مكتبة الشقري، السعودية، الر�اض.العملية، الطبعة الأو��

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 بحوث التسو�ق  اسم المقرر:

   MKT 363 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السادس  المستوى: 

 MGT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

التسو�ق   لبحوث  الأساسية  والمراحل  بالمفاهيم  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

العلمية   المن�جية  يناقش  كما  ا�حديثة.  التسو�قية  البيئة  وتحليل  دراسة   �� ودورها 

المستخدمة �� جمع و��جيل وتحليل البيانات التسو�قية ��دف مساعدة المدير�ن ع��  

النظر�ة  اتخاذ   ا�جوانب  بمناقشة  المقرر  ��تم  كما  المناسبة.  التسو�قية  القرارات 

 وا�جوانب التطبيقية والممارسات العملية �� بحوث التسو�ق. 

 المرجع الأسا��ي:
). بحوث التسو�ق : مدخل م���� تحلي�� ، دار وائل للنشر، الطبعة  2006معلا، نا��. (

 الثالثة. 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق   ال��نامج: 

 الاتصالات التسو�قية المت�املة اسم المقرر:

    MKT364 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السادس  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

الاتصال    ومبادئ  وأسس  ونظر�ات  بمفاهيم  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

استخدام   ع��  الطالب  تدر�ب  إ��  ��دف  كما   التسو�ق.  مجال   �� وتطبيقاتھ  الفعال 

إ��   ��دف  ال�ي  ال��و�جية  ا�حملات  و�دارة  وتنظيم  وتخطيط  ال��و�جية  الوسائل 

ل��ك�� ع�� عناصر المز�ج ال��و��� من  التعر�ف بالمنظمة ومنتجا��ا، وذلك من خلال ا

 إعلان ودعاية و�يع �خ��ي ووسائل تنشيط المبيعات وعلاقات عامة و�سو�ق مباشر. 

 المرجع الأسا��ي:
) الطبعة  2010الزغ�ي، ع�� فلاح،  تطبيقي،  م����  التسو�قية، مدخل  الاتصالات  م)، 

 الأو��، دار المس��ة للنشر والتوزيع، الأردن، عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 إدارة قنوات التوزيع والمنشآت التسو�قية  اسم المقرر 

 MKT471 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السا�ع  المستوى: 

   MKT231 المتطلبات السابقة: 

 المقرر: وصف 

المنتجات،    توزيع  عملية   �� الأساسية  بالمفاهيم  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

كيفية   يناقش  كما  التسو�قية.  والمنشآت  التوزيع  قنوات  وطبيعة  بمفهوم  والتعر�ف 

والاندماج،   الت�امل  وأنظمة  التوزيع،  وطرق  وسياسات  اس��اتيجيات  وتحليل  دراسة 

الوسطاء. وأ للمنتجات  والعلاقات مع  المادي  التوزيع  بأساسيات  التعر�ف  يتناول    
ً
خ��ا

 وأهميتھ �� تحقيق المصا�ح المش��كة ب�ن المنظمة وعملا��ا.  

 المرجع الأسا��ي:
م)، إدارة التوزيع مدخل تطبيقي مت�امل ، الطبعة  2010الزغ�ي، ع�� فلاح الزع�ي، (

 عمان. الأو��، دار المس��ة للنشر والتوزيع، الأردن، 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 تخطيط وتطو�ر المنتجات  اسم المقرر:

   MKT472 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السا�ع  المستوى: 

المتطلبات  

 السابقة: 
MKT231   

 وصف المقرر: 

التحليل   وطرق  ومراحل  ا�جديدة  المنتجات  وتطو�ر  تخطيط  أهمية  المقرر  هذا  يناقش 

والتقييم المستخدمة �� عملية التطو�ر والطرق البديلة المستخدمة �� اختبارات السوق.  

المنتج وخاصة ��   كما يو�ح دور ومسؤوليات �ل من مدير المنتجات �� تخطيط وتطو�ر 

تتص  ال�ي  الشديدة  المنافسة  والفرص  ظل  والمشا�ل  ا�حاضر,  الوقت   �� الأسواق  ��ا  ف 

 المرتبطة بتقديم المنتجات ا�جديدة �� الأسواق. 

 المرجع الأسا��ي:
م)، إدارة المنتجات، الطبعة  2011يوسف، ردينة عثمان، (  &الصميد��، محمود جاسم  

 الأو��، دار المس��ة للنشر والتوزيع، الأردن، عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 إدارة التسو�ق  اسم المقرر:

 MKT473 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السا�ع  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

المنظمة   داخل  التسو�قية  الأ�شطة  إدارة  بكيفية  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

مفهوم   دراسة  خلال  من  وذلك  عملا��ا،  و��ن  بي��ا  المش��كة  المصا�ح  تحقيق  أجل  من 

التسو�قية، ودراسة  إدارة التسو�ق   المعلومات  إدارة التسو�ق ونظم  ووظائف وفلسفات 

وتحليل البيئة التسو�قية، وتجزئة السوق المس��دف والتخطيط الاس��اتي�� التسو�قي،  

ونظم التخطيط والرقابة التسو�قية. كما يناقش المقرر إدارة المنتجات وسياسات وطرق  

 رة قنوات التوزيع. التسع�� و�دارة ا�حملات ال��و�جية، و�دا

 المرجع الأسا��ي:
) فلاح،  ع��  الأو��،  2015الزع�ي،  الطبعة  معاصر،  مدخل  ا�حديث:  التسو�ق  إدارة  م)، 

 . دار المس��ة للنشر والتوزيع، الأردن، عمان

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 التسو�ق السيا��  اسم المقرر:

 MKT474 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 السا�ع  المستوى: 

 MKT361 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

السيا��،    التسو�ق   �� الرئيسية  والمداخل  بالأسس  التعر�ف  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

إ��   ��دف  كما  الأسواق.  كسب  وجهود  السياحية  المنتجات  وتطو�ر  تنمية  وقواعد 

المباشر،   السيا��  التسو�ق  ومفهوم  السيا��،  التسو�ق  وقواعد  بأسس  التعر�ف 

وتنمية   جديدة  سياحية  أسواق  فتح  كيفية  السياحية،  ودراسة  المنتجات  وتطو�ر 

سياسات   ودراسة  السيا��،  النشاط  ع��  وتأث��ا��ا  الكساد  أو  الرواج  عوامل  ودراسة 

 المنتج السيا�� وآليات �سع��ه وال��و�ج لھ ع�� المستوى ا�ح�� والدو��.

 المرجع الأسا��ي:
للنشر  م)، التسو�ق السيا��، الطبعة الثالثة، دار وائل 2008عبيدات، محمد، (

 والتوزيع، الأردن، عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ل��نامج: ا

 التسو�ق الإلك��و�ي  اسم المقرر:

 MKT481 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الثامن  المستوى: 

 MKT364 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

خلال   من  وذلك  العم��،  و  النظري  ا�جانب  من  الالك��و�ي  التسو�ق  المقرر  هذا  يقدم 

دراسة مفهومھ, وأهدافھ, وخصائصھ, وأهميتھ, ونظم المعلومات التسو�قية الالك��ونية  

المقرر   من  الرئي��ي  ا�جزء  و��تم  الان��نت.  ع��  المش��ي  التسو�ق, وسلوك  ونظام بحوث 

شبكة  بالمز  ع��  المنتج  وخصائص  طبيعة   : يتضمن  الذي  الان��نت  ع��  التسو�قي  �ج 

والتوزيع   وال��و�ج  الإن��نت,  ع��  و�سع��ها  المنتجات  وتطو�ر  وتخطيط  الان��نت, 

 الالك��و�ي. 

 المرجع الأسا��ي:
) عثمان،  ردينة  يوسف،  و  جاسم  محمود  الإلك��و�ي،  2012الصميد��،  التسو�ق  م)، 

 الأو��، دار المس��ة للنشر والتوزيع، الأردن، عمان. الطبعة 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 التسو�ق الدو��  اسم المقرر:

  MKT487  رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الثامن  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

��دف هذا المقرر إ�� تحليل بيئة التسو�ق الدولية وا�ع�اسا��ا ع�� القرارات التسو�قية،  

تقوم   ال�ي  للمنشأة  والداخلية  ا�خارجية  الظروف  بأثر  المتعلقة  الموضوعات  يتناول  كما 

لتسو�قي الدو�� الملائم. كما  بتسو�ق منتجا��ا وخدما��ا ع�� ا�حدود، ع�� تطو�ر المز�ج ا

يركز هذا المقرر ع�� أهم القضايا المتعلقة بإدارة التسو�ق الدو�� بما ف��ا القرارات ال�ي  

التسو�قي,   والمز�ج  التخطيط  سياسات  تحديدهم  عند  الدوليون  المديرون  يتخذها 

 والتنظيم والرقابة ع�� العمليات التسو�قية الدولية. 

 ). التسو�ق الدو��، دار الميسرة ، الأردن، عمان. 2009قدو، بد�ع جميل. ( الأسا��ي:المرجع 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 قضايا �سو�قية معاصرة باللغة الانجل��ية  اسم المقرر:

 MKT483 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 الثامن  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

أو   أف�ار  أي  متا�عة  ��دف  التسو�ق،  مجال   �� المعاصرة  التطورات  المقرر  هذا  يتناول 

اتجاهات حديثة �� هذا ا�جال وم��ا المسئولية الاجتماعية للتسو�ق، التسو�ق البيئي  

ما   أو  الشب�ي  والتسو�ق  ا�حديث،  التسو�ق  مهنة  أخلاقيات  الأخضر،  التسو�ق  أو 

 و�ق ا�جهري وغ��ها من هذه التطورات.  �عرف بالتسو�ق الف��و��ي، والتس

 المرجع الأسا��ي:
 مجموعة مختارة من المراجع الأجنبية ا�حديثة.

 بالإضافة إ�� جميع ما يتعلق ��ذا المقرر ومنشور ع�� صفحات الإن��نت

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 تدر�ب �عاو�ي اسم المقرر:

 MKT489 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 فصل درا��ي منفصل المستوى: 

 ساعة معتمدة بنجاح  90إكمال دراسة  المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

اكتس��ا   ال�ي  والمهارات  المعارف  لتطبيق  للطالب  الفرصة  إتاحة  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

خلال دراستھ من خلال تدر�بھ �� احدي منظمات القطاع ا�خاص او العام بما لا يقل  

ان    200عن   ع��  بال�لية  والتطو�ر  التدر�ب  وحدة  مع  بالتنسيق  وذلك  تدر�ب  ساعة 

التدر  ف��ة  ��اية   �� الطالب  �عرض  يقوم  قيامھ  انجازه مع  تم  ما  تقر�ر عن  بتقديم  �ب 

 )) للمشرف ا�ختص. power point presentationتقدي�ي 

 النماذج ال�ي يحددها القسم.  المرجع الأسا��ي:

 حسب اللائحة   أساليب التقو�م: 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 قسم)ال(اختياري  :مقررات ا�خطة  توصيف

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 سياسات  التسع��  المقرر:اسم  

 MKT353 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري من التخصص  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

الموضوعات    ومن  التسع��.  عملية  بأساسيات  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر   هذا  ��دف 

أهداف   السعر،  مفاهيم  المقرر  سيغط��ا  بيئة  ال�ي  التسع��،  محددات  التسع��، 

التسع�� الدولية، اس��اتيجيات التسع��، طرق التسع��، و�سع�� ا�خدمات. بالإضافة  

 �سع�� ا�خدمات.
ً
 إ�� العلاقة ب�ن المز�ج التسو�قي والسعر. وأخ��ا

 المرجع الأسا��ي:
أحمد   زكر�ا  (  &عزام،  فلاح،  ع��  م����  2011الزع�ي،  مدخل  التسع��  سياسات  م)، 

 تطبيقي مت�امل، الطبعة الأو��، دار المس��ة للنشر والتوزيع، الأردن، عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 40اختبارات شهر�ة 

 %  20أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 التسو�ق الزرا��  اسم المقرر:

 MKT354  رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري من التخصص  المستوى: 

  MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

��دف هذا المقرر إ�� �عر�ف الطالب بمفهوم التسو�ق الزرا�� وأهميتھ وخصائص  

الشر�ات الزراعية. كما يلقي  المنتجات الزراعية وأثرها ع�� نجاح التسو�ق داخل 

الضوء ع�� الطرق ا�ختلفة لدراسة التسو�ق الزرا�� ووظائفھ ومهامھ. كما يركز  

 ع�� مختلف المشا�ل ال�ي تتعرض لها عملية التسو�ق الزرا�� داخل الأسواق. 

 المرجع الأسا��ي:
د  م)، مبادئ التسو�ق الزرا��، الطبعة الأو��، دار ا�حام 2006الزع�ي، عاطف، (

 للنشر والتوزيع، الأردن، عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 40اختبارات شهر�ة 

 %  20أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 نظم المعلومات التسو�قية اسم المقرر:

 MKT356 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري من التخصص  المستوى: 

 MKT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

��دف هذا المقرر إ�� �عر�ف الطالب بمفهوم نظم المعلومات التسو�قية ووظائفها، هذا  

بالإضافة إ�� تنمية مهارات الطالب �� مجال جمع المعلومات التسو�قية والاستفادة م��ا  

ارات التسو�قية. لذلك  �� ظل استخدام الأنظمة ا�حديثة وقواعد البيانات الداعمة للقر 

المعلومات   مصادر  التسو�قية،  المعلومات  لنظم  الأساسية  المفاهيم  المقرر  سيتناول 

التسو�قية، دور نظم المعلومات التسو�قية �� ترشيد قرارات المز�ج التسو�قي، بالإضافة  

داخل   التسو�قية  الأ�شطة  ع��  الرقابة  ترشيد   �� التسو�قية  المعلومات  نظم  دور  إ�� 

 نظمة. الم

 المرجع الأسا��ي:
الطبعة الأو��، دار  2011�ورتل، فر�د & حكيمھ، �حمر. ( التسو�قية  المعلومات  ). نظم 

 كنوز المعرفة العلمية للنشر والتوزيع، عمان، الأردن. 

 أساليب التقو�م: 

 % 40اختبارات شهر�ة 

 %  20أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 التسو�ق ب�الور�وس  ال��نامج: 

 الإعلان التجاري  اسم المقرر:

  MKT484 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري من التخصص  المستوى: 

 MKT364  المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

يتضمن هذا المقرر دراسة مفهوم الإعلان، ومم��اتھ، وأهدافھ، بالإضافة إ�� دراسة الآثار  

كما  الاجتماعية   الإعلا�ي.  الاتصال  وعملية  التجاري،  للإعلان  والاقتصادية  والثقافية 

تار�خها،   حيث  من  التجار�ة  الإعلانية  الوسائل  جميع  دراسة   
ً
أيضا المقرر  هذا  يتضمن 

أنواع الإعلانات   المم��ة ل�ل وسيلة م��ا، مع توضيح الفروق ب�ن  ووظيف��ا، وا�خصائص 

والوسيلة المضمون  حيث  من  ا�حملات  التجار�ة  تصميم  عملية  ع��  الضوء  يلقي  كما   .

والآثار   الاس��لا�ي  السلوك  دراسة  المقرر  هذا  يتضمن   
ً
وأخ��ا التجار�ة.  الإعلانية 

التسو�قية وال��و�جية للإعلان التجاري، و�دارة النشاط الإعلا�ي وقياسھ �� نجاح عملية  

 الاتصال التسو�قي. 

 المرجع الأسا��ي:
؛   فلاح  ع��  (الزع�ي،  ادريس.  ا�جواد  عبد  والاعلان  2015ا�حبو�ى،  ال��و�ج  إدارة   .(

 التجاري، مدخل معاصر  ، الطبعة الأو��، دار المس��ة للنشر والتوزيع، الاردن ،عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 التسو�ق المباشر  المقرر:اسم  

 MKT485 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري من التخصص  المستوى: 

 MKT364 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

الاس��اتي��،   ودوره  نموه  وأسباب  المباشر  التسو�ق  �شأة  باستعراض  المقرر  هذا  ��تم 

لأساليبھ   ا�حتملة  والتطبيقات  وعناصره  المباشر  التسو�ق  مفهوم  بتوضيح  ��تم  كما 

ع��   والتسو�ق  المباشرة،  الاستجابة  ذو  والإعلان  المباشر،  ال��يد  م��ا  وال�ي  ا�ختلفة 

المباشر ع�� الإن��نت. كما  وسائل الإعلام، والكتالو  للتسو�ق  جات، والأش�ال ا�ختلفة 

ال��و��� الأخرى   المز�ج  التسو�ق المباشر وعناصر  العلاقة ب�ن  يدرس هذا المقرر أيضا 

ع��   المقرر  هذا  س��كز  الوقت  نفس   �� بي��م.  والاختلافات  التماثل  أوجھ  تحديد  مع 

العملاء سواء من المص  ا�خارجية �أساس  كيفية إ�شاء قاعدة بيانات  أو  ادر الداخلية 

المرتبطة   التسو�قي  المز�ج  عناصر  تناول  جانب  إ��  هذا  المباشر،  التسو�ق  لنجاح 

 بالتسو�ق المباشر.  

 المرجع الأسا��ي: 
عبد  أحمد  (  &الرحمن    الشميمري،  الله،  عبد  الموجود  عبد  حمادة،  ، هـ)1430أبو 

 الشقري للنشر والتوزيع، السعودية، الر�اض. ، مكتبة التسو�ق المباشر، الطبعة الأو��

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس التسو�ق  ال��نامج: 

 تجارة التجزئة اسم المقرر:

 MKT486  رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري من التخصص  المستوى: 

  MKT471 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

المز�ج   واس��اتيجيات  الأساسية  بالمفاهيم  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

التجزئة،   تجارة  بيئة  وتحليل  دراسة  خلال  من  وذلك  التجزئة,  تجارة   �� التسو�قي 

والمعارض، وتحديد  والعوامل التسو�قية المؤثرة �� تجارة التجزئة، وتصميم المتاجر  

أسعار التجزئة، وال��و�ج �� تجارة التجزئة، وخدمة العميل و�دارة الطلب والتسو�ق  

مجال    �� الطالب  مهارات  تنمية  إ��  المقرر  ��دف  كما  ا�جال.  هذا   �� الالك��و�ي 

 تصميم وصياغة ومراجعة ورقابة الأ�شطة التسو�قية �� تجارة التجزئة.

 المرجع الأسا��ي:
م)، تجارة التجزئة، الطبعة ا�خامسة، دار وائل للنشر  2011عبيدات، محمد، (

 والتوزيع، الأردن، عمان. 

 أساليب التقو�م: 

 % 30اختبارات شهر�ة 

 %  30أعمال فصلية 

 %40اختبار ��ائي 
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ( اختياري من خارج التخصص): �ليةالمقررات اختياري  توصيف

 ب�الور�وس �سو�ق  ال��نامج: 

 محاسبة الت�اليف  المقرر:اسم  

 ACCT351 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري �لية (من خارج التخصص)  المستوي: 

 ACCT241 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

توضيح   حيث  من  الصناعية،  الشر�ات   �� ا�حاسبية  الأنظمة  تناول  إ��  المقرر  ��دف 

الت�اليف وأسس   والر�ح، وطرق  مفهوم  وا�حجم  الت�لفة  ب�ن  العلاقة  وتحليل  تبو���ا، 

إعداد قوائم الت�اليف، وحساب الت�اليف غ�� المباشرة، واستخدامات تحليل الت�لفة  

 �� الرقابة المالية واتخاذ القرارات الإدار�ة. 

 المرجع الأسا��ي:
) محمد،  احمد  خوارزم،  2010زامل،  مكتبة  الت�اليف،  العر�ية  )،محاسبة  المملكة 

 السعودية.

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس �سو�ق  ال��نامج: 

 محاسبة الشر�ات  اسم المقرر:

 ACCT352 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري �لية (من خارج التخصص)  المستوي: 

 ACCT241 المتطلب السابقة:

 وصف المقرر: 

وشر�ات    الأ�خاص  شر�ات   �� ا�حاسبة  ونظم  سس 
ُ
أ توضيح  إ��  المقرر  هذا  ��دف 

�شر�ات   المتعلقة  ا�حاسبية  المعا�جات  دراسة  م��ا  الأول  ا�جزء   �� يتم  حيث   . الأموال 

شر� وانضمام  الملكية  حقوق  ع��  والتغ��ات  الأر�اح،  توزيع  �آليات  أو  الأ�خاص  ك 

�شر�ات   المتعلقة  ا�حاسبية  المعا�جات  المادة  تتناول  الثا�ي  ا�جزء  و��  شر�ك.  انفصال 

بالأسهم   الاكتتاب  خلال  من  الملكية  حقوق   �� تحصل  ال�ي  والتغي��ات  الأموال 

،والمعا�جات ا�حاسبية لإصدار قرض السندات ,وتوزيع الأر�اح ، وتصفية الشر�ات طبقا  

 . لقانون الشر�ات السعودي

 خالد أم�ن عبد الله , محاسبة الشر�ات , دار وائل للنشر .  المرجع الأسا��ي:

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة 

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس �سو�ق  ال��نامج: 

 السلوك التنظي�ي  اسم المقرر:

 MGT353 رمز ورقم المقرر : 

 3 عدد الوحدات: 

 اختياري �لية (من خارج التخصص)  المستوى: 

 MGT231 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

السلوك   مفهوم  معرفة  من  تمك��م  بمعلومات  الطلاب  تزو�د  ع��  المقرر  هذا  يركز 

وارتباطها   التنظي�ي  السلوك  بمستو�ات  إلمامھ  وز�ادة  بھ  المرتبطة  والعلوم  التنظي�ي 

التعر�ف   المنظمة وكذلك  إطار  بأداء   �� الفرد  �� سلوك  تؤثر  ال�ي  العقلية  بالعمليات 

وسلوكيات    ، ا�جما��  والسلوك  الفردي  السلوك  ب�ن  العلاقة  وطبيعة   ، المنظمة 

 العامل�ن �� المنظمات. 

 المرجع الأسا��ي:
)، الطبعة ا�خامسة، السلوك التنظي�ي �� منظمات الأعمال،  2010العميان محمود، (

 عمان.  -دار وائل للنشر

 أساليب التقو�م: 

 %50اختبارات شهر�ة  -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس �سو�ق  ال��نامج: 

 إدارة الموارد البشر�ة المقرر:  اسم 

 MGT361 : المقرر  ورقم رمز

 3 الوحدات:  عدد

 اختياري �لية (من خارج التخصص)  المستوى: 

 MGT231 السابقة: المتطلبات  

 وصف المقرر: 

الأعمال   منظمات   �� البشر�ة  الموارد  إدارة  دور  إبراز  ع��  المقرر  هذا  يركز 

وفاعلية.  بكفاءة  أهدافها  تحقيق  من  المنظمات  لتمك�ن  الأساسية  ووظائفها 

تحليل   البشر�ة،  الموارد  لإدارة  المعاصر  المفهوم  التالية:  الموضوعات  و�تضمن 

ال تقييم   ، واختيار  الوظائف  استقطاب   ، البشر�ة  الموارد  تخطيط   وظائف، 

العامل�ن ، تقو�م أداء العامل�ن ، تدر�ب وتنمية العامل�ن، إدارة التعو�ضات ، 

 ضبط الأداء الوظيفي ، المستقبل الوظيفي وال��قية، إ��اء ا�خدمة.

 المرجع الأسا��ي:
) احمد،  نادر  شيخھ،  الموارد  2010ابو  إدارة  للنشر  )،  صفاء  دار  البشر�ة، 

 والتوزيع، عمان الأردن. 

 أساليب التقو�م: 

 %50اختبارات شهر�ة  -

 %  10أعمال فصلية   -

 % 40اختبار ��ائي  -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 

 

 

 

 ب�الور�وس �سو�ق  ال��نامج: 

 مبادئ الاستثمار  المقرر:  اسم 

 FIN351 : لمقرر ا ورقم رمز

 3 الوحدات:  عدد

 خارج التخصص) اختياري �لية (من  المستوي: 

 FIN241 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

��دف هذه المادة إ�� تزو�د الطالب المتخصص �� مجال إدارة الأعمال بخلفية علمية  

آليات    ، وخصائصها  ا�ختلفة  الاستثمار�ة  الأدوات  الاستثمار  مجال  عن  شاملة 

والأساليب   والطرق  المالية  الأسواق   �� و��  التعامل  الاستثماري  التحليل   �� المتبعة 

 ت�و�ن و�دارة الصناديق وا�حافظ الاستثمار�ة

 المرجع الأسا��ي:
)، الإدارة التمو�لية �� الشر�ات، السعودية: مكتبة  2010محمد أيمن عزت (  ،ميدا�ي

 العبي�ان. 

 أساليب التقو�م: 

 %50اختبارات شهر�ة  -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 ب�الور�وس �سو�ق  ال��نامج: 

 التمو�ل والمصارف الإسلامية المقرر:  اسم 

 FIN483 : المقرر  ورقم رمز

 3 الوحدات:  عدد

 اختياري �لية (من خارج التخصص)  المستوي: 

 FIN241 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

النقود   بمفهوم  الطالب   �عر�ف  إ��  المادة  هذه  وماهية  ��دف  البنوك   و�شأة  والر�ا 

�عر�ف   إ��  بالإضافة  الأخرى،  الاقتصادية  الأنظمة  مع  ومقارنتھ  الإسلامي  الاقتصاد 

الإسلامية، المصارف  وتطور  �شأة   ، الإسلامية  بالعقود  مصادر     الطالب  أنواعها، 

ف��ا،  الاستثمار،   الأموال  المشروعات،     أساليب  واختيار  تقييم  أسس 

الآثارالمصرفي   ا�خدمات وتوزيع،  الر�ح  قياس  المستخدمة،  الاقتصادية     ة 

 والاجتماعية للمصارف الإسلامية.

 المرجع الأسا��ي:
م)، الطبعة الثالثة، المصارف  2012حس�ن سمحان ،حس�ن محمد (  ،الوادي محمود

الإسلامية الأسس النظر�ة والتطبيقات العملية، دار المس��ة للنشر والتوزيع، عمان،  

 الأردن.  

 أساليب التقو�م: 

 %50اختبارات شهر�ة  -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 

 ب�الور�وس �سو�ق  ال��نامج: 

 التجارة الإلك��ونية  المقرر:اسم  

 MIS 352 رمز ورقم المقرر : 

 ساعات  3 عدد الوحدات: 

 اختياري �لية (من خارج التخصص)  المستوى: 

 MIS 241 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

الإلك��ونية   التجارة  بمفهوم  الطالب  �عر�ف  إ��  المقرر  ��دف 

تحققها   ال�ي  والمزايا  ��ا.  ونماذجها  المرتبطة  والمفاهيم  للمنظمات 

, والبنية   بنية الشب�ات   : للتجارة الالك��ونية  التحتية  البنية  وكذلك 

التكنولوجية , و�نية أمن المعلومات , والبنية الاجتماعية والأخلاقية ,  

كيفية   المقرر  يتناول  كما   . الإلك��و�ي  الدفع  لنظم  التحتية  والبنية 

 �ونية.بناء مواقع التجارة الالك�

 المرجع الأسا��ي:

Electronic Commerce: A Managerial Perspective, by E. 

Turban and J. K. Lee, Published by: Prentice Hall, 6th edition 

(2010). 

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة  -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي  -
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 وزارة التعل�م 
 جامعة تبوك

 كل�ة إدارة الأعمال  
 قسم التس��ق  

 

 

 �سو�ق ب�الور�وس  ال��نامج: 

 أتمتة الم�اتب  اسم المقرر:

 MIS351 رمز ورقم المقرر : 

 ساعات  3 عدد الوحدات: 

 اختياري �لية (من خارج التخصص)  المستوى: 

 MIS241 المتطلبات السابقة: 

 وصف المقرر: 

يركز المقرر ع�� التعر�ف بالتقنيات ا�ختلفة المستخدمة �� الم�اتب  

اكتساب الطلاب مهارات استخدام التقنيات  ا�حديثة، كما يركز ع��  

حول   الأساسية  المعلومات  لهم  و�قدم  المكتبية،  الأعمال   �� ا�حديثة 

  �� بال��مجيات المستخدمة  للتقنية، ويعرفهم  الاستخدامات المكتبية 

 معا�جة البيانات، و�نجاز الأعمال. 

 المرجع الأسا��ي:
الرزاق    ،السالمي عبد  الم�اتب،    .  )2006(.علاء  المنا�ج    أتمتة  دار 

 للنشر والتوزيع، عمان . 

 أساليب التقو�م: 

 % 50اختبارات شهر�ة  -

 %  10أعمال فصلية   -

 %40اختبار ��ائي  -


